AUTOMOBILIS ISSIMOKETINAI: KA NUTYLI PARDAVEJAI

Natiiralu, kad didieji pirkiniai, kuriy pagrindiniai yra bustas bei automobilis,
daugelio zmoniy yra isigijami iSsimokétinai. Su paskolomis bistui situacija aiSki — jos
paprastai forminamos per tarpininkus (“Mortgage Brokers”), o palukany procentai
nustatomi priklausomai nuo pirkéjo kreditinés istorijos. Mokestis tarpininkams S$iuo
atveju yra i anksto aptariamas ir nurodomas pirkéjui, kaip to reikalauja federaliniai
Istatymai.

Pirkdami nauja ar naudota automobili, daugelis Zzmoniy apsidziaugia suzinoje, kad
parduotuve (“dealership™) gali suteikti ir finansavimg pirkiniui. Daznam pirkéjui
imponuoja galimybé tokiu budu iSvengti atskiro Zygio { bankga ir taip sutaupyti laiko ir
nervy. Taciau kiek realiai yra laimima ir kiek — pralaimima, pasinaudojus pardavéjo
suteikiamu finansavimu? Be abejo, nustebsite iSgirde, kad... to suZinoti praktiskai
nejmanoma.

Reikalas tas, kad automobilio pardave¢jas, teikdamas Jums paskola, naudojasi ta
pacia, individualia kredito istorija paremta, finansavimo sistema, kaip ir bankai. Pries§
sudarant pirkimo sutart, pagal Jusy kredito istorija yra nustatomas paskolos palikany
procentas — bitent tokiomis salygomis skolintojas (ne pardavéjas) sutinka Jums suteikti
paskola ir pranea apie tai pardavéjui. Sis procentas dar vadinamas “Buy Rate”.
Pardavéjas, savo ruoztu, jau Zinodamas “Buy Rate”, prideda prie jo dar tam tikrg
procenta, vadinamaji “Markup”, kuris gali siekti pus¢ ir daugiau pradinés palikany vertés
(pvz., jei skolintojas nustato 8 proc. paliikanas, pardavéjas gali pridéti dar 4-6 proc.
papildomai). Didzioji dalis sumos, sumokétos “Markup” padengti, nuséda pardavéjo
kisSen¢je — kaip papildomas pelnas, gautas pardavus automobili. Priklausomai nuo
automobilio kainos, $is pelnas gali siekti iki keliy tikstanciy doleriy. Tuo tarpu pirkéjams
paprastai nepraneSama, koki paliikany procentg nustaté skolintojas ir leidZziama manyti,
kad gautos paskolos paliikanos visiskai atitinka skolintojo pasitilytas salygas.

Biity neteisinga sakyti, kad visi be iSimties automobiliy pardavéjai savo versle
remiasi tokia praktika, ta¢iau manoma, kad tokio plésikiSko lupikavimo aukomis tampa
mazdaug vienas i§ keturiy pardavéjo finansavimg pasirenkanéiy automobilio pirkéju.
Aukomis itin daznai tampa moterys, rasiniy mazumy atstovai, taip pat — imigrantai,
neseniai gyvenantys Salyje ir ne itin susipazing su paskoly verslu. Taip nutinka i§ dalies
todél, kad nesaziningi pardavéjai dazniau sugeba Siuos Zmones itikinti nesikreipti 1
bankus, nes, esa, jie ten tikrai negaus paskolos, be to, jos prasydami, tik pakenks savo
kredito istorijai.

Kaip geriausia elgtis, ketinant pirkti automobil{? Svarbiausia, ruostis tam i§ anksto
ir paskirti nemazai laiko. Svarbu susirinkti kiek galima daugiau informacijos apie jvairiy
pardavéjy pasitlymus bei palyginti juos su banky sitilomomis salygomis. Vidutines
kainas bei paskoly palikany normas Jisy norimam automobiliui galima suZinoti
Internete, 1§ ivairiy reklamy laikras¢iuose ir pan. Pravartu biity ir uzsisakyti ataskaitos
apie savo kredito istorija kopija (“Credit Report”), kad tiksliai Zinotuméte, ko tikétis ir, 18
anksto perzitréje, laiku pasalintuméte galimas klaidas bei netikslumus. Na, o jei visgi
nutarsite pirkti automobili su pardavéjo finansavimu, imkite ir papraSykite, pries
pasiraSant sutartj, atskleisti Jums tiek nustatyta “Buy Rate”, tiek — “Markup” (dar gali
biiti vadinama “Yield Spread Premium” arba “Back-End Profit”). Kaip minéta,



pardavéjai pagal istatyma neprivalo to daryti — bet ir Jis juk neprivalote pirkti i§ Zmoniy,
nesakanciy Jums visos tiesos.

Dar vienas patarimas — nebijokite derétis su automobiliy pardavéjais dél paskolos
palikany. Bitent dél minétojo ‘“Markup” nesaziningi pardavéjai bus visuomet
suinteresuoti pasitlyti Jums kuo aukStesnj paliikany procenta, tikédamiesi, jog sutiksite.
Kita vertus, jie nebus suvarzyti priimti Jisy pasiiilyma (nebent tik savo paciy godumo),
nes tie vienas ar du procentai, kuriuos gali pavykti nusideréti bus ne skolintojo, o ju
saskaita. Nevertéty sutikti ir mokéti papildomy mokesciy, kurie gali siekti kelis Simtus
doleriy ir kuriuos pardaveéjai paprastai “prisimena” jau po sutarties pasiraSymo. Paprastai
sakoma, jog Sie mokesciai yra skirti padengti “dokumenty tvarkymo” islaidas. D¢l tokiu
dalyky saziningi pardavéjai tarsis i§ anksto, o nesaziningiems galite tiesiog atsisakyti
mokéti, motyvuojant tuo, kad jokie mokesciai i§ anksto nebuvo aptarti. Jei pardavéjas
juos i§ tiesy pamirSo, kaip sakosi — tegul sumazina automobilio kaing tiek, kad jau
sutartos uztekty ir visiems papildomiems mokesciams padengti.

Galiausiai, dar kai kas, ko vertéty saugotis, turint reikaly su nesgziningais
automobiliy pardavéjais (dél vietos stokos $i karta neraSysime apie problemas, susijusias
su paciais automobiliais, kaip, pvz., suklastoti ju dokumentai, neatspindintys realios
kilmés ir techninés biiklés, samoningai nuslepiami defektai ir pan.). Pasitaiko atveju,
kuomet problemos dél finansavimo iSkyla jau nusipirkus automobili. IS pradziy
pardavejas sudaro sutart] su pirkéju dél automobilio pardavimo, ir netgi priima pirkéjo
seng automobili kaip dali mokes¢io (vadinamaji “Trade-In”). Pirkéjas pasiima naujg
automobilj, tuo paciu dar karta patikintas, jog finansavimas pirkiniui jau patvirtintas.

Deja, po keliy dieny pardavéjas paskambina ir pareiskia, jog praSymas
finansavimui skolintojo buvo atmestas, tod¢l dabar jis tegali pasitlyti paskola su
aukstesniais procentais. PrieSingu atveju reikés grazinti automobili arba nutraukti sutarti
1§ viso — taciau tai vargu ar bus imanoma, kadangi senas pirkéjo automobilis... jau
parduotas! AtidZiau panagrinéjus sutarti, pasirodo, jog i ja buvo itraukta salyga apie tai,
jog konkretus pardavimo sandoris isigalioja tik tada, jei jam patvirtinamas finansavimas.
Todél reikéty 1§ anksto atkreipti { tai démesj ir paieSkoti Sios salygos sutartyje. Jei ja
radote — iSbraukite ir papraSykite pardavéjo inicialais patvirtinti pakeitima. Jam nesutikus
to padaryti — neabejodami rinkités kitgq pardavéja.
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