
AUTOMOBILIS IŠSIMOK TINAI: K  NUTYLI PARDAV JAI

Nat ralu, kad didieji pirkiniai, kuri  pagrindiniai yra b stas bei automobilis, 
daugelio žmoni  yra sigijami išsimok tinai. Su paskolomis b stui situacija aiški – jos 
paprastai forminamos per tarpininkus (“Mortgage Brokers”), o pal kan  procentai 
nustatomi priklausomai nuo pirk jo kreditin s istorijos. Mokestis tarpininkams šiuo 
atveju yra iš anksto aptariamas ir nurodomas pirk jui, kaip to reikalauja federaliniai 
statymai.  

Pirkdami nauj  ar naudot  automobil , daugelis žmoni  apsidžiaugia sužinoj , kad 
parduotuv  (“dealership”) gali suteikti ir finansavim  pirkiniui. Dažnam pirk jui 
imponuoja  galimyb  tokiu b du išvengti atskiro žygio  bank  ir taip sutaupyti laiko ir 
nerv . Ta iau kiek realiai yra laimima ir kiek – pralaimima, pasinaudojus pardav jo 
suteikiamu finansavimu? Be abejo, nustebsite išgird , kad... to sužinoti praktiškai 
ne manoma. 

Reikalas tas, kad automobilio pardav jas, teikdamas Jums paskol , naudojasi ta 
pa ia, individualia kredito istorija paremta, finansavimo sistema, kaip ir bankai. Prieš 
sudarant pirkimo sutart , pagal J s  kredito istorij  yra nustatomas paskolos pal kan
procentas – b tent tokiomis s lygomis skolintojas (ne pardav jas) sutinka Jums suteikti 
paskol  ir praneša apie tai pardav jui. Šis procentas dar vadinamas “Buy Rate”. 
Pardav jas, savo ruožtu, jau žinodamas “Buy Rate”, prideda prie jo dar tam tikr
procent , vadinam j  “Markup”, kuris gali siekti pus  ir daugiau pradin s pal kan  vert s
(pvz., jei skolintojas nustato 8 proc. pal kanas, pardav jas gali prid ti dar 4-6 proc. 
papildomai). Didžioji dalis sumos, sumok tos “Markup” padengti, nus da pardav jo
kišen je – kaip papildomas pelnas, gautas pardavus automobil . Priklausomai nuo 
automobilio kainos, šis pelnas gali siekti iki keli  t kstan i  doleri . Tuo tarpu pirk jams 
paprastai nepranešama, kok  pal kan  procent  nustat  skolintojas ir leidžiama manyti, 
kad gautos paskolos pal kanos visiškai atitinka skolintojo pasi lytas s lygas. 

B t  neteisinga sakyti, kad visi be išimties automobili  pardav jai savo versle 
remiasi tokia praktika, ta iau manoma, kad tokio pl šikiško lupikavimo aukomis tampa 
maždaug vienas iš keturi  pardav jo finansavim  pasirenkan i  automobilio pirk j .
Aukomis itin dažnai tampa moterys, rasini  mažum  atstovai, taip pat – imigrantai, 
neseniai gyvenantys šalyje ir ne itin susipažin  su paskol  verslu. Taip nutinka iš dalies 
tod l, kad nes žiningi pardav jai dažniau sugeba šiuos žmones tikinti nesikreipti 
bankus, nes, es , jie ten tikrai negaus paskolos, be to, jos prašydami, tik pakenks savo 
kredito istorijai.  

Kaip geriausia elgtis, ketinant pirkti automobil ? Svarbiausia, ruoštis tam iš anksto 
ir paskirti nemažai laiko. Svarbu susirinkti kiek galima daugiau informacijos apie vairi
pardav j  pasi lymus bei palyginti juos su bank  si lomomis s lygomis. Vidutines 
kainas bei paskol  pal kan  normas J s  norimam automobiliui galima sužinoti 
Internete, iš vairi  reklam  laikraš iuose ir pan. Pravartu b t  ir užsisakyti ataskaitos 
apie savo kredito istorij  kopij  (“Credit Report”), kad tiksliai žinotum te, ko tik tis ir, iš 
anksto perži r j , laiku pašalintum te galimas klaidas bei netikslumus. Na, o jei visgi 
nutarsite pirkti automobil  su pardav jo finansavimu, imkite ir paprašykite, prieš 
pasirašant sutart , atskleisti Jums tiek nustatyt  “Buy Rate”, tiek – “Markup” (dar gali 
b ti vadinama “Yield Spread Premium” arba “Back-End Profit”). Kaip min ta, 



pardav jai pagal statym  neprivalo to daryti – bet ir J s juk neprivalote pirkti iš žmoni ,
nesakan i  Jums visos tiesos.  

Dar vienas patarimas – nebijokite der tis su automobili  pardav jais d l paskolos 
pal kan . B tent d l min tojo “Markup” nes žiningi pardav jai bus visuomet 
suinteresuoti pasi lyti Jums kuo aukštesn  pal kan  procent , tik damiesi, jog sutiksite. 
Kita vertus, jie nebus suvaržyti priimti J s  pasi lym  (nebent tik savo pa i  godumo), 
nes tie vienas ar du procentai, kuriuos gali pavykti nusider ti bus ne skolintojo, o j
s skaita. Nevert t  sutikti ir mok ti papildom  mokes i , kurie gali siekti kelis šimtus 
doleri  ir kuriuos pardav jai paprastai “prisimena” jau po sutarties pasirašymo. Paprastai 
sakoma, jog šie mokes iai yra skirti padengti “dokument  tvarkymo” išlaidas. D l toki
dalyk  s žiningi pardav jai tarsis iš anksto, o nes žiningiems galite tiesiog atsisakyti 
mok ti, motyvuojant tuo, kad jokie mokes iai iš anksto nebuvo aptarti. Jei pardav jas 
juos iš ties  pamiršo, kaip sakosi – tegul sumažina automobilio kain  tiek, kad jau 
sutartos užtekt  ir visiems papildomiems mokes iams padengti. 

Galiausiai, dar kai kas, ko vert t  saugotis, turint reikal  su nes žiningais
automobili  pardav jais (d l vietos stokos š  kart  nerašysime apie problemas, susijusias 
su pa iais automobiliais, kaip, pvz., suklastoti j  dokumentai, neatspindintys realios 
kilm s ir technin s b kl s, s moningai nuslepiami defektai ir pan.). Pasitaiko atvej ,
kuomet problemos d l finansavimo iškyla jau nusipirkus automobil . Iš pradži
pardav jas sudaro sutart  su pirk ju d l automobilio pardavimo, ir netgi priima pirk jo
sen  automobil  kaip dal  mokes io (vadinam j  “Trade-In”). Pirk jas pasiima nauj
automobil , tuo pa iu dar kart  patikintas, jog finansavimas pirkiniui jau patvirtintas.  

Deja, po keli  dien  pardav jas paskambina ir pareiškia, jog prašymas 
finansavimui skolintojo buvo atmestas, tod l dabar jis tegali pasi lyti paskol  su 
aukštesniais procentais. Priešingu atveju reik s gr žinti automobil  arba nutraukti sutart
iš viso – ta iau tai vargu ar bus manoma, kadangi senas pirk jo automobilis... jau 
parduotas! Atidžiau panagrin jus sutart , pasirodo, jog  j  buvo traukta s lyga apie tai, 
jog konkretus pardavimo sandoris sigalioja tik tada, jei jam patvirtinamas finansavimas. 
Tod l reik t  iš anksto atkreipti  tai d mes  ir paieškoti šios s lygos sutartyje. Jei j
radote – išbraukite ir paprašykite pardav jo inicialais patvirtinti pakeitim . Jam nesutikus 
to padaryti – neabejodami rinkit s kit  pardav j .
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